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Unitatea de invatamant:  ” COLEGIUL ECONOMIC "VIRGIL MADGEARU,,
Operator economic:

Tipul CDL: rezultate ale nvatarii suplimentare care raspund nevoilor
operatorului economic/ institutiei publice partenere

Domeniul : Comert

Calificarea profesionala : ~ Tehnician in achizitii si contractari

Numar de ore : 66

Autori :

Lazar Corina Roxana -profesor , Gr.I, Colegiul Economic ”Virgil Madgearu”, Municipiul Ploiesti

Petrache Simona Florina- profesor , Gr.I, Colegiul Economic ”Virgil Madgearu”, Municipiul
Ploiesti

Dragan Daniel -profesor , Gr.I, Colegiul Economic ”Virgil Madgearu”, Municipiul Ploiesti

Ciutacu Lavinia - profesor , Gr.II, Colegiul Economic "’ Virgil Madgearu”, Municipiul Ploiesti

Badea Florentina - profesor, Gr.I, Colegiul Economic ”Virgil Madgearu”, Municipiul Ploiesti

Stanciu Mihaela, reprezentat SC Mika Travel SRL

Curriculum Tn DezvoltareLocali

CLASAa Xla

Ciclul superior al liceului — filiera tehnologica
Aria curriculardTehnologii
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1. NOTA DE PREZENTARE

Curriculum in dezvoltare locala pentru modulul ,, Abordarea comertului in context
european”, a fost realizat conform Ordinul MEN nr. 3502 din 29.03.2018 si elaborate Tn
cadrul proiectului EEA GRANTS, CURRICULUM IN DEZVOLTARE LOCALA
ADAPTAT CONTEXTULUI EUROPEAN, 2018-EY-PCVET-R2-0003. Identificarea
alilitatilor si atitudinilor necesare a se forma elevilor, stabilirea cunostintelor si continuturilor
invatarii, precum si prezentarea situatiilor de invatare s-au realizat de catre o echipa de lucru
formata din profesori de specialitate ( Lazar Corina Roxana, Petrache Simona Florina,
Dragan Daniel, Ciutacu Lavinia), participanti la vizita de studiu din Oslo, Norvegia
(activitate componenta a proiectului mentionat anterior). Echipa a fost completata de profesor
Badea Florentina, cu scopul diseminarii si implementarii rezultatelor proiectului, cat mai
repede, asupra unui numar cat mai mare de profesori.

Acest modul este parte a planului de invatamant si a programei scolare pentru calificarea
profesionala Tehnician Tn achizitii si contractari, domeniul - Comert si face parte din cultura
de specialitate, aferente clasei a Xl-a, invatamant liceal-filiera tehnologica.

Numarul de ore alocat modulului: 66 ( 2 ore/sdptamand), conform planului de invatamant in
vigoare, aprobat prin Anexa nr. 2 la Ordinul 3500/29.03.2018, are ca scop dobandirea, de
catre absolventi, a rezultatelor invatarii necesare adaptarii si integrarii pe piata europena a
muncii aflate Tntr-o continua si rapida schimbare. Curriculum este trandisciplinar si realizat
pe baza bunelor practice dobandite Tn urma vizitei de studio din Oslo, abordand si continuturi
privind medierea conflictelor, formand abilitati minime de comunicare profesionala, prin
utilizarea termenilor specifici atat in limba romana cét si in limba engleza.

Modulul,,Abordarea comertului in context European”, implementat elevilor de clasa a XI a
are rolul de a realiza o pregatire de specialitate care sa extinda oportunitatile ocupationale ale
elevilor. S-a optat pentru parcurgerea lui Tn acest an de studiu, intrucat se considera ca la
acest moment elevii au dobandit maturitate si suficiente cunostinte economice care sa le ofere
o baza a intelegerii continuturilor ce vor fi abordate prin acest modul. Prin continuturile pe
care le propune, modulul dezvolta competentele identificate de Uniunea Europeana, cum sunt
competentele lingvistice, antreprenoriale, digitale, stiintifice si sociale.

Modulul este centrat pe rezultate ale invatarii care nu sunt prevazute in standardul de
pregitire profesionala, dar care au aparut din necesitatea formarii profesionale a elevilor. Tn
grupul de lucru, pe langa profesorii de specialitate, a lucrat si reprezentantul Mika Travel
SRL, Mihaela Stanciu, implicata in proiect.

Curriculum se adreseaza profesorilor de discipline tehnice care pot realiza o proiectare
didactica personala, in concordantd cu propunerile existente in prezentul curriculum si
situatiile concrete de predare-invatare, prin valorificarea experientei personale a elevilor si
adecvarea demersului didactic la particularitatile de varsta si specificul clasei.
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2. Tabel de corelare dintre rezultatele invatarii si continuturile invatarii
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DOMENIUL COMERT

Rezultate ale invatarii suplimentare/
Rezultate ale Tnvatarii propuse spre
aprofundare/extindere’

Continuturile invatarii®

Situatii de invatare

1.1Cunostinte | Abilitati | Atitudini
1. Conditii necesare desfasurarii | Elevul identifica sub
1.1.1 activitatii comerciale la  nivel indrumarea
1.1.1Prezentar | ldentifica | Manifesta profesorului cerintele
european si criteriile necesare
ea notiunilor rea rea unei 7
. . S unui lucrator
privind criteriilor | atitudini | 1 1 Activitatea comerciali: definire, o
“ i comercial in
desfasurarea necesare | pozitive blicatii
o - obligatii i
desfasur privind & organizarea
activitatii Arii organizar ) ) o magazinului.
comerciale la . 1.2 Cerinte si criterii necesare
activitatii €a Elevul asista si
nivel european | i | Sctivitstii | Prestarii activitatii comerciale N
’ completeaza sub
lein comercial . . . . indrumarea
context e 1.3 Organizarea magazinului la nivel ]
profesorului
€uropea | europene | european documentele necesare
n organizarii activitatii
comerciale.
o 2. Tehnici de vanzare si structuri de | Elevul identifica
222 Identifica | Asumarea - N )
A tehnicile de vanzare si
Prezentarea rea responsab | vanzare . s
. I particularitatile
notiunilor tehnicilo ilitatii e
orivind rsia privind | 2.1 Tipologia spatiilor comerciale acestora in diferite
. A structuri comerciale.
tehnicile de particula | vanzarea
Vénzare /I\n r|tat||or marfunlor 2.2 Modalltatl de prezentare a EIevuI urmére§te
diferite spatii in in diferite | marfurilor tendintele in
comerciale diferite | structuri promovarea tehnicilor
structuri | comercial | 2.3 Strategii de promovare privind

1 . v N [ PRVET . . A . N oLy s
Se vor preciza, dupa caz, rezultate ale invatarii suplimentare exprimate in termeni de cunostinte, abilitati si

atitudini sau codurile corespunzatoare rezultatelor invatarii propuse spre aprofundare/extindere, conform SPP

2 Continuturile invatarii — se vor preciza acele continuturi ale invitarii agreate impreun3 cu operatorul

economic, corelate cu cunostintele, abilitatile si atitudinile mentionate
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informarea completa si corecta a | devanzare, online.
vanzare .
consumatorului european. . .

P Elevul realizeaza sub
indrumarea
profesorului, materiale
publicitare.

. 3. Practici comerciale si reguli de | Elevul identifica
Identifica - al
rea Asumarea | comercializare conform standardelor practicile comerciale
. utilizate in diferite
p tipurilor | responsab i de va
rezentarea de iitstii | 31 Practici comerciale utilizate in | Structuri de vanzare.
notiunilor o o L . R
legate de vinzari s privind diferite structuri de vanzare.
ticile si a obligativit
practicile si . . . . .
lile d regulilor atea 3.2  Reguli generale privind | Elevul asista si
regultie de de standarde - completeazd sub
comercializare comercializarea conform normelor |,
; comercia lorin indrumarea
conform . I . i
’t dardel lizare, diferite | €UrOPENE profesorului
standardelor .
conform | practici documente/fise de
europene standard | comercial lucru privind practicile
elor de e comerciale abuzive.
calitate
Identifica 4. Responsabilitatea comerciantului si | Elevul identifica si
rea integrarea (incluziunea) la locul de utilizeza tehnici de
Prezentarea celatiilor | Colaborar . medierea conflictelor
relatiilor o munca ce pot apérea la locul
. sia ea
comercialein |’ . de muncs.
raport cu modalita | personalu | 4.1 Etica si integritate profesional3
. ) tilor de luiin .
integrarea(incl | | . g privind medierea conflictelor. Elevul completeaza
uziunea) la incluziun | vederea sub indrumarea
elalocul | reducerii . . e
locul de q tualel 4.2 Incluziunea la locul de munci la | profesorului, fise de
muncs a € eventuale . lucru privind
muncs in or nivel european. .
lucratorului text flict securitatea
contex conflicte ; <
' - . L alimentara.
comercial europea 4.3 Obligatiile comerciantului privind
n igiena si securitatea alimentara.
Diferenti 5. Comertul electronic Elevul identifica
Formarea , " .
Prezentarea | erea atil dispozitive folosite
capacitati . . n .
notiunilor comertul d 5.1. Tipologia formelor de comert | intr-un sistem
' ) or de . -
legate de ui diferentie | €lectronic electronic de plati.
electroni ’
comertul A rea
electronic cin comertulu | 3-2- Modele de comert electronic
functie o
i
de
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criteriile | electronic | 5.3. Dispozitive folosite intr-un sistem

date electronic de plati

5.4. Avantaje si dezavantaje ale

comertului electronic.

5.5. Terminologia in limba engleza

3. LISTA MINIMA DE RESURSE:

. Calculator,
. Echipamente si ustensile de lucru
. Fise de documentare, Fise de lucru, Chestionare de evaluare (realizate pentru fiecare

capitol si cuprinse in Compendiul cu instrumente de lucru pentru elevi)

4. SUGESTII METODOLOGICE

Continuturile modulului ,, Abordarea comertului in context european” trebuie sa fie abordate
intr-o maniera integrata, corelatd cu particularitatile si cu nivelul de pregatire al elevilor.
Numarul de ore alocat fiecarei teme ramane la latitudinea profesorului care preda modulul.

Se recomanda abordarea instruirii centrate pe elev prin proiectarea unor activitati de invatare
variate, prin care sa fie luate Tn considerare stilurile individuale de invatare ale fiecarui elev,
inclusive adaptarea la elevii cu CES.

S. SUGESTII PRIVIND EVALUAREA

Evaluarea urmareste masura 1n care elevii si-au achizitionat rezultatele invatarii propuse n
curriculum, pentru extinderea celor din SPP. Se recomanda ca pentru toate momentele
evaluarii (initiala, de progres, finald) sd se imbine probele teoretice/scrise/ practice, astfel in
cét sa se tind cont de modalititile de invatare eficienta pentru fiecare elev.

BIBLIOGRAFIE:

Tehnici comerciale moderne, Virgil Adascalitei

Tehnici de vanzare eficiente, Marc Corcos, ed. Polirom

Comertul electronic, Razvan Serbu

Medierea, o perspectivd asupra solutionarii conflictelor, Freddie Strasser, Paul
Randolph
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